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CORSO DI FORMAZIONE PROFESSIONALE AUTOFINANZIATO  
D.D. 237 DEL 20/10/2011  

 
AGENTE AFFARI IN MEDIAZIONE 

 

Area C: Servizi  
 
Denominazione 
Classificazione ISFOL-ORFEO 

Distribuzione Commerciale 
Agenti, Rappresentanti 

Livello /  Requisito di accesso II Livello /  Diploma di scuola media superiore 

Durata Percorso Formativo 200 ore  

Titolo Conseguibile 
 

 
Attestato di Frequenza e Profitto rilasciato dalla Regione 
Campania ai sensi della Legge 845/78 e D.D. 237 del 
20/10/2011. 

 
Riferimenti Normativi 

 
D.M. 452/1990  
D.M. 900/1990  
Legge 57/2001 – Art. 18 
Legge 39/1989 e s.m.i.– Art. 3 

 
Descrizione Profilo 
Professionale 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Ai sensi dell’articolo 1754 del Codice Civile è mediatore chi 
mette in relazione – anche in modo occasionale – due o 
più parti per la conclusione di un affare senza essere 
legato ad alcuna di esse da rapporti di collaborazione, 
dipendenza o rappresentanza.  
L’attività di mediazione può essere esercitata solo da chi 
sia iscritto nel Ruolo degli agenti d’affari in mediazione, 
tenuto dalla Camera di Commercio, anche se l’attività 
viene svolta in modo occasionale o discontinuo.  
Hanno diritto alla provvigione soltanto coloro che 
risultano iscritti nel Ruolo.  
Per le imprese individuali o società che intendono svolgere 
l’attività di Agente d’affari in mediazione, il ruolo è 
suddiviso nelle seguenti sezioni:  
• Agenti immobiliari  
• Agenti merceologici  
• Agenti con mandato a titolo oneroso  
• Agenti in servizi vari (escluso settore creditizio)  
Quando l’attività di mediazione viene esercitata da una 
società, devono iscriversi nel Ruolo tutti i legali 
rappresentanti e tutti coloro che a qualsiasi titolo 
esercitano l’attività di intermediazione per conto della 
società stessa (es.: procuratori).  
Per poter esercitare la professione di Mediatore è 
necessario il superamento di un esame presso la Camera 
di commercio, previa frequenza del corso di formazione 
propedeutico.  
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Moduli di base / 

 
Moduli di specializzazione 
 

 
• La Professione di Mediatore;  
• Diritto Civile; 
• Diritto Commerciale; 
• Diritto Tributario; 
• Estimo catastale; 
• Il Mercato immobiliare; 
• Merceologia; 
• Amministrazione e contabilità; 
• Comunicazione e tecniche di vendita; 
• Informatica. 

 


